COMO CREAR PROMPTS PODEROSOS
" (MULTIPLICA TU PRODUCTIVIDAD CON IA)




ESO es un

La realidad es esta:
No estds usando mal la IA... \'%

Dos personds usan la misma herramienta:
e Una obtiene respuestas mediocres

e Otra genera ideas, dinero, contenido y soluciones
La diferencia no es la IA. Es el prompt.




SQUE ES REALMENTE UN PROMPT?

Un prompt es coOmo le das ordenes a la IA. No es
una pregunta. Es una instruccion estratégica.

Piensa esto:

La IA no “piensa”, interpreta lo que le das.
e Sieres vago — obtienes basura
e Sieres preciso — obtienes poder

LA REGLA 80/20 QUE NADIE TE DICE

El 80% de los resultados que obtienes con IA
dependen de 1 cosa: Como formulas tu prompt.

e No necesitas mas herramientas.

e No necesitas pagar mas apps.

e Necesitas preguntar mejor.
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LOS 4 TIPOS DE PROMPTS

Aqui es donde empieza la ventaja real. Cuando
empiezas a identificar que tipos de Prompts existen,
sus diferencias, cualidades y limitantes. En general se
pueden dividir en cuatro tipos:




1. Prompt simple (rapido pero limitado):

Cuando quieres algo directo.
Ejemplo: “Dame 5 ideas de negocio”
Problema: respuestas genéricas

2. Prompt compuesto (mds poder)

Ejemplo: “Dame 5 ideas de negocio y
explica cudl es mas rentable y por qué”
Mejor, pero adn superficial




3. Prompt encadenado (nivel
profesional)

Aqui No haces una
sola pregunta.

Ejemplo real:
e Dame ideas de negocio”
e Ahora analiza cudl tiene mds demanda”
e Ahora crea un plan para ejecutarla”

Resultado: precision brutal




4. Prompt contextual (el secreto de expertos)

Ejemplo:

“Eres un experto en negocios digitales.
Analiza estas ideas y dime cudl escalaria
mAds rapido en Latinoameérica.”

Aqui

A




Y , i

Aqui estd el punto donde la mayoria falla.
rol, tareqa, contexto,
formato, tono

Ejemplo débil: “Dame ideas de contenido” 4

Ejemplo potente: “Eres un experto en marketing digital .
Genera 5 Iideas de contenido para Instagram
enfocadas en fithess para principiantes
Entrégalas en formato lista con titulo y descripcion breve
con un tono motivador iy
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AQUI ES DONDE LA MAYORIA SE QUEDA ESTANCADA

4

. Porque el verdadero
poder estd en:
e COmMo ajustar prompts segun el resultado
e COMo hacer que la IA piense paso a paso
e COMO obtener respuestas mas profundas que
otros
e COMo usar esto para dinero, contenido o
productividad real




EJERCICIO RAPIDO (PRUEBALO AHORA)

Toma esto: “Dame ideas para ganar dinero”.
Ahora conviértelo en esto:

formas realistas de generar ingresos en menos
de 30 dias usando habilidades digitales bdasicas,
para alguien que empieza desde cero en
Latinoameérica. Explicalas en formato paso a
paso.”

“Eres un consultor de negocios online. Dame 3 (

Hazlo... y compara. Ahi vas a sentir la diferencia.




CONCLUSION INCOMODA
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solo completo:

al

tomarlo

e COmMo usar IA para generar ingresos reales
e Sistemas completos (no solo prompts)

e Automatizar tareas y ahorrar horas

e Aplicarlo en trabajo, estudio y negocio

Porque estd bien.. Pero
& saber usarlos




Puedes seguir usando |A como todos.. O
empezar a usdrla como alguien que Yya
entendio el juego.

Nno en la herramienta. Estd
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